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Construção de tributários de tráfego

A World Wide Web (WWW) pode ser vista como um imenso oceano de tráfego que está apenas esperando ser explorado para o seu negócio on-line. O tráfego já existe, em sites de outras pessoas ou por meio de conexões on-line, conectadas a terminais que entram diretamente na casa ou no escritório de uma pessoa. A esse respeito, você não precisa criar tráfego; você precisa aprender a construir afluentes que levam desse grande oceano de volta às suas ofertas on-line, para que o tráfego existente tenha a oportunidade de fluir de volta para você. A entrada que traz esse tráfego do oceano para o seu tributário são os inúmeros backlinks que você publica na Internet em vários lugares. São esses links que trarão tráfego de uma área da WWW para o site da sua empresa.

O INDIVIDUAL COMO UMA GOTA DE ÁGUA

Levando essa metáfora um passo adiante, cada indivíduo que está pesquisando na Internet pode ser visto como uma gota de água com capacidade de fluir de uma área da Internet para outra. Se você levar em conta não apenas o comportamento de cada indivíduo, mas também a maneira como a água é distribuída na Internet, você descobrirá que as pessoas se reúnem em várias áreas, e alguns lugares não são para conter o tráfego, mas para distribuí-lo. ainda mais, como mecanismos de pesquisa. Por fim, um mecanismo de pesquisa listará os resultados de uma pesquisa que é feita usando um conjunto de palavras-chave e, com base nesse resultado, a gota de água ou indivíduo normalmente escolhe alguns lugares para os próximos. Essa é uma maneira pela qual a água é movida pela rede de afluentes na Internet.

A outra maneira é realizada quando a própria força da gravidade empurra a água de uma área para outra. Na Internet, isso ocorre quando tantas pessoas encontram algo de valor que começam a postar cada vez mais backlinks na mesma área. Quando isso acontece, a popularidade da página da Web aumenta e mais água ou pessoas retornam ao site apenas com base na exposição em massa. Vamos explorar esses dois mecanismos em profundidade para mostrar como obter mais tráfego para o seu site.

PAGUE ALGUÉM PARA CONSTRUIR UM TRIBUTÁRIO

Por fim, outra maneira que não é tão natural quanto as duas maneiras mencionadas acima é pagar alguém para entrar e cavar um tributário ou toneladas de links de volta ao seu site. Se você fizer isso por meio de estratégias de marketing como programas de afiliados e de referência, será considerado bom. Se você fizer isso através de spam e coerção, acabará se metendo em problemas legais. É importante observar que, quando você está tentando chamar a atenção para o seu site, o que você faz deve ficar entre um bom comportamento legal. Cybersquatting no nome da marca registrada de outra pessoa como seu nome de domínio para capturar tráfego, por exemplo, pode ser factível, mas isso vai causar problemas e deve ser evitado.
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Tráfego segmentado

A Internet como um oceano amorfo de tráfego é uma ótima maneira de entender a dinâmica do fluxo de tráfego. Essa rede de vias navegáveis ​​já foi altamente desenvolvida em alguns casos, com algumas pessoas já experimentando um grande fluxo de tráfego em seus sites. É importante saber porque você realmente não deseja colocar uma entrada ao lado de um oceano amorfo e direcionar toneladas de tráfego não direcionado de volta ao seu site. Cada uma dessas descargas pode representar uma pessoa on-line, mas será o tipo de pessoa que comprará seus produtos e serviços? Obviamente não! Há muito mais para gerar tráfego para o seu site do que apenas números. Tem que ser um tráfego direcionado de qualidade e com boas chances de criar conversões de vendas.

TRÁFEGO ALVO RELATIVO AO SEU NICHE

Esteja você recebendo tráfego de um mecanismo de pesquisa ou de outro site, seus backlinks devem aparecer em áreas onde o nicho é semelhante ao seu segmento de mercado. Você não deseja vender jóias e postar backlinks em sites de animais de estimação ou adicionar palavras-chave para animais de estimação. Isso traria apenas o tráfego que não está interessado em comprar seus produtos em primeiro lugar. Para obter o tráfego de alta qualidade que deseja comprar, você deve primeiro garantir que seus esforços estejam sendo colocados na demografia correta.

Quanto maior a laguinha, melhor a exposição

Você deseja que seu nicho seja algo que não seja tão estreito que poucas pessoas se interessem por ele, mas que não seja tão amplo que não definirá sua demografia suficientemente bem para segmentá-lo. Se você achar que as palavras-chave que você está usando para gerar tráfego dos mecanismos de pesquisa têm um volume baixo, isso indica que, em relação a outros nichos, provavelmente é um lago de água menor. Seria melhor identificar um nicho que possui uma força inerente nos números antes de você começar a comercializá-lo online.

Depois de encontrar um nicho popular, você também encontrará muitas outras pessoas que fazem marketing para esse nicho. Os melhores nichos são aqueles que têm um alto volume de pesquisa e um baixo fator competitivo, mas mesmo nichos altamente competitivos podem ser usados ​​para trazer tráfego ao seu site. Você pode segmentar locais de alto tráfego na WWW que discutem seu nicho para adicionar backlinks ao seu site. Isso pode incluir blogs de alto perfil, grupos de discussão, sites que permitem comentários, notícias e artigos on-line. Quanto mais tráfego um site já tiver estabelecido em seu nicho, maior a probabilidade de você desviar
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esse tráfego de volta para seus próprios empreendimentos, postando backlinks nessas áreas. Mesmo para sites de redes sociais que têm um grande número de pessoas visitando diariamente, você deseja direcionar o tráfego para o seu nicho em vez de comercializar indiscriminadamente para todos e qualquer pessoa.



Build It Well

Antes de entrarmos nas muitas áreas com alto tráfego que podem ser utilizadas para trazer as pessoas de volta ao seu site, vamos discutir o mecanismo do backlink com mais detalhes. Essa será a sequência de texto que será usada para trazer as pessoas de uma área da WWW de volta ao seu site. Por esse motivo, você deve ter certeza de que constrói esses backlinks da melhor maneira possível, não apenas para atrair pessoas que possam estar lendo, mas também para chamar a atenção do mecanismo de pesquisa.

O BACKLINK

Um backlink é um pedaço de HTML incorporado em outro texto e geralmente destacado por uma cor de texto diferente e em negrito. Ele usa um formato de texto âncora que, na sua forma mais simples, é assim:

<a href="http://www.myurl.com"> Myanchortext </a>

O que parece para uma pessoa que está lendo o seu backlink é o texto escrito na área "Myanchortext". O URL real para o qual você aponta não é exibido, apenas o texto âncora. É importante lembrar, para que você construa seus links de uma maneira que não seja apenas interessante para seus leitores, mas que também seja amigável ao mecanismo de pesquisa. Dessa forma, você duplica suas chances de obter tráfego, não apenas dos visitantes que visitam essa página, mas também dos mecanismos de pesquisa que estão analisando o texto âncora desses links em busca de conteúdo.

FAÇA-OS INTERESSANTES PARA AMBOS!

Um dos maiores erros que as pessoas cometem ao adicionar backlinks para áreas de alto tráfego é que elas não prestam atenção aos detalhes do link. Em vez disso, você verá links mal construídos que dizem "Clique aqui" como o texto âncora. Honestamente, isso é um convite para uma pessoa ou para um mecanismo de busca que chamará a atenção de alguém ?! Não! Você precisa entender que você só tem uma chance de chamar a atenção dessa pessoa ou mecanismo de pesquisa, e isso será feito pela qualidade do seu backlink. Faça valer a pena.

Tente usar as palavras-chave que você pesquisou no texto âncora para chamar a atenção do mecanismo de pesquisa. No entanto, não deixe por isso mesmo. Além disso, tente fazer a cópia o mais interessante possível para o visitante, para que ele literalmente
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sente-se obrigado a clicar no seu backlink e ser direcionado de volta ao seu site. Você pode fazer isso adicionando comentários de qualidade relacionados ao seu nicho em outras áreas e, em seguida, escolhendo contar às pessoas sobre alguma oferta ou informação fabulosa que está no seu site, em vez de convidá-las a clicar. Diga ao seu leitor por que ele deve clicar nesse link; não peça apenas que ele faça isso!



É Tudo Sobre Marketing

No início, você terá um pouco de dificuldade para descobrir o que está funcionando e o que não está. Por esse motivo, é uma boa ideia acompanhar os resultados dos seus backlinks para que você possa ajustar com precisão como os apresenta com base nos resultados obtidos. Isso significa que, quando você insere um backlink em uma área de alto tráfego, deseja ter uma boa idéia de como ele está funcionando. Quão bem sua cópia atraiu as pessoas a clicar no seu site? Mesmo no marketing por e-mail, você quer saber não apenas quantas pessoas abriram seus e-mails, mas quantas clicaram em seu site quando leram a cópia. Isso lhe dará uma boa idéia do que é mais atraente para o seu público e o que o ajudará a criar uma cópia que quase parece que você está lendo a mente deles.

UTILIZE UM CURTO URL OU UM PROGRAMA ANALÍTICO

Existem várias ferramentas que você pode usar para medir os níveis de tráfego que retornam ao seu site por meio do painel de controle. Eles ainda mostram o site de referência para você. O problema é que você quer ser ainda mais específico do que isso. Você deseja ver quais links e cópias de marketing são mais eficazes que os outros. Para isso, você deseja rastrear o tráfego por cada link. Você pode fazer isso usando um encurtador de URL ou comprar um serviço como o AWeber.com para email marketing que oferece um programa analítico para rastrear taxas de cliques de links. Ao iniciar, tente usar um encurtador de URL gratuito, comohttp://bit.ly, para acompanhar quantas pessoas estão clicando nos seus links sem pagar nada. Isso ajudará você a se acostumar com o rastreamento de links e o que esperar ao publicar um link.

PLANEJE SUA ESTRATÉGIA DE MARKETING

Em seguida, convém configurar links para várias promoções e ofertas e definir uma estratégia de marketing para diferentes sites na WWW para gerar exposição a essas ofertas. Por exemplo, digamos que você esteja comercializando um ebook. Você decidiu que deseja comercializá-lo no Facebook, Twitter e em alguns blogs. Você configura o URL encurtado e pensa em várias maneiras interessantes de enquadrar seu link para atrair atenção. Crie variações diferentes usando palavras-chave no texto âncora, mas use o link abreviado.
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Depois, você debateu várias versões, talvez queira usar uma versão no Facebook, uma versão diferente no Twitter e outra em blogs. Você envia uma atualização de status para o Facebook usando uma versão, uma atualização de status para o Twitter por outra e assim por diante. Você consulta os resultados e vê qual versão foi a mais atraente. Você descobrirá cada vez mais que alguns padrões interessantes aparecerão, não apenas com os sites em si, mas também com os dados demográficos que você está tentando aproveitar. Você pode achar que um link que você acha incrível recebe muito poucos acessos, enquanto outro que parecia um pouco vago recebe mais acessos. Existem algumas variáveis ​​que podem afetar isso e, quando você obtiver alguns resultados, faça alguma análise.



Tráfego de tempo

Antes de culpar ou creditar a cópia e as palavras-chave, você deve levar em consideração que o tráfego não é constante em nenhum site. Assim como o mar tem marés, a WWW tem marés de tráfego que vão e vêm em diferentes momentos do dia, dependendo do nicho e da demografia. É seu trabalho descobrir quando o melhor momento para postar é obter o máximo de tráfego. Isso é verdade se você está tentando atrair mais atenção para uma venda no eBay ou se deseja apenas obter o máximo de tráfego de um site para seu site. O tempo não é a única variável que pode afetar suas estatísticas de tráfego, mas é a mais influente.

QUANDO TODOS ESTÃO ONLINE?

A principal pergunta que você deve se perguntar quando planeja publicar é: "Quando as pessoas provavelmente estarão online para ver sua publicação?" Você pode obter muito mais tráfego quando há mais pessoas on-line apenas trabalhando as probabilidades. É lógico que você deseja saber quando as pessoas são mais ativas em sites diferentes e planejar suas postagens adequadamente para obter o melhor desempenho.

Também pode variar de acordo com a demografia. Se sua demografia é composta por pessoas que trabalham dias e ficam acordadas à noite, seu tráfego será exibido à noite. Se seu tráfego é proveniente principalmente de um país diferente daquele em que você reside, faz sentido publicar no horário deles e não por conta própria. Preste atenção aos logs de tráfego do site existente e ele fornecerá uma boa indicação de quando as pessoas o visitam.

O QUE DETERMINA SEU COMPORTAMENTO ONLINE?

Se você analisar as tendências de tráfego com base nos dias da semana, poderá descobrir que não está obtendo bom tráfego nos fins de semana quando todo mundo está fora, mas
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você recebe um ótimo tráfego na sexta-feira, quando as pessoas estão ansiosas pelo fim de semana. Você pode encontrar picos de tráfego às 19h da noite, se o seu nicho estiver fora do trabalho, mas poderá ocorrer às 8h da manhã de segunda-feira, se for algo vital para o ambiente de trabalho. Você realmente precisa entrar na mente do seu cliente médio para saber como programar sua postagem para obter o máximo de exposição.

Por exemplo, se você está tentando alugar uma casa ou quarto, pode se colocar no lugar das pessoas e perceber que as postagens de quinta e sexta após o horário de trabalho funcionam melhor. É aí que é mais provável que eles estejam online procurando um lugar para alugar e visitar no fim de semana. No resto da semana, eles estão pensando em outras coisas; então, por que perder seu tempo postando quando eles nem percebem? Programe suas postagens para quando você já tiver a atenção delas.



Boas maneiras de capturar
Atenção

Agora que você entende a mecânica de gerar tráfego de volta ao seu site, vamos falar de algumas maneiras não tão óbvias que podem ajudar a criar entusiasmo e agitação para seus backlinks. Você pode ver que, ao usar essas estratégias, você terá mais cliques nos seus links quando analisá-los. Por que eles trabalham é em parte da natureza humana. As pessoas são por natureza curiosas. Tudo o que você está fazendo é elevar essa curiosidade a um nível superior.

BE VAGUE

Quando você compra algo, a primeira coisa que procura é defeitos. É apenas a natureza humana. Não queremos sentir que fomos levados, e a maioria das pessoas realmente odeia clicar em um link apenas para acessar um farm de links ou uma página de spam. É por isso que você não deseja fornecer muitas informações ao adicionar seu link. Você deseja ser descritivo o suficiente para gerar entusiasmo e curiosidade, mas não o suficiente para fornecer a eles todos os detalhes antecipadamente, para que eles possam escolher sua oferta. Ao fazer isso, você também estragará a surpresa.

Uma das melhores estratégias de marketing disponíveis é evitar dar muita informação nos seus backlinks; você nunca vende com base em recursos, apenas em benefícios. Portanto, se você estiver tentando obter tráfego para um livro sobre jardinagem, não adicione um backlink que diz: "Venha conferir meu livro sobre jardinagem". Isso é um assassino ali. Em vez disso, você vende um benefício e o torna um pouco vago, como: "Economizei centenas em contas de supermercado, descubra como!" Se você também pesquisou as palavras-chave e “economizou centenas em contas de supermercado” foi uma dessas frases, e você a usou como seu texto âncora, também atrai a atenção dos mecanismos de pesquisa!
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TÍTULOS E FOTOS

Mesmo que alguém não esteja interessado no que você está vendendo, ele / ela ainda pode querer olhar para sua postagem apenas para ver qual é a imagem que você inseriu lá junto com sua postagem. Isso funciona muito bem no Craigslist e em outros sites que permitem fotos, mas não necessariamente as publica para exibição até que alguém realmente clique na sua postagem. Em vez disso, a pessoa que lê os anúncios pode ver uma tonelada de anúncios sem nada diferente, mas com a indicação "foto" ao lado. Voila! Mesmo que ele / ela não se importe muito com o título, ele / ela clicará no anúncio apenas para ver a imagem oculta. Se você associar essa imagem a um título que chama a atenção, pode ter certeza de que criou um gatilho psicológico que poucos serão capazes de deixar passar. Depois que você clica no anúncio geral, ele já está lá,



Magnetize seu online
Presença

Outra estratégia que você pode usar em relação a atrair pessoas de diferentes áreas é magnetizar cuidadosamente sua presença on-line para torná-la atraente e atraente para o público-alvo alvo. É importante usar isso em conjunto com práticas que atraem pessoas de outros sites, como o Facebook e o Twitter.

Afinal, em sites de redes sociais, o produto é você até que eles descubram mais sobre seus negócios. Até então, você estará vendendo quem você é até alcançar algum nível de confiança e as pessoas desejarem visitar seus sites devido à sua presença on-line em sites de redes sociais.

EDIFÍCIO DE PERFIL CUIDADO

Pessoas em sites de redes sociais tendem a querer se relacionar com outras pessoas de interesses semelhantes. Isso torna esses tipos de sites muito valiosos para ajudá-lo a encontrar novos clientes para segmentar em seu nicho. No entanto, eles não vão pesquisar nesses sites da mesma maneira que usam o Google para pesquisar um produto, porque o produto em um site de rede social é a primeira pessoa. Eles são geralmente conhecidos por meio de seus perfis de redes sociais e, em seguida, são extraídos desses sites e convertidos em clientes posteriormente. Isso torna a construção cuidadosa e cuidadosa do seu perfil de rede social extremamente importante para atrair a população demográfica certa para você como seus amigos e seguidores.

A maneira de conseguir que as pessoas certas se conectem a você nesses sites é usar seu perfil para listar atividades e interesses que coincidem com seu marketing
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nicho. Se você é um planejador financeiro, por exemplo, pode listar alguns bons livros de planejamento financeiro nos livros que leu. Talvez você siga um guru financeiro específico e liste seus DVDs. Quanto mais descritivo e direcionado for o seu perfil, maior a probabilidade de pessoas com interesses semelhantes quererem se conectar com você online.

PÓS-FREQÜENTEMENTE

Depois de obter o perfil certo, você deseja postar com frequência para acostumar as pessoas a visitá-lo. Você pode postar links informativos de outros sites, bem como sua própria cópia de seus próprios sites e ofertas. Quando você mistura os links de outras pessoas com os seus, as chances de as pessoas clicarem nos links também aumentam, pois elas não sabem quais links estão promovendo suas ofertas e quais são os informativos que você está postando para ajudar. Alguns sites exigirão postagens ainda mais frequentes, como o Twitter. Lá, não é incomum postar 140 tweets de caracteres 7 a 10 vezes por dia. Nos blogs, publicar diariamente ou em dias alternados funciona muito bem. Alguns blogueiros, no entanto, até postam duas vezes por dia. Quanto mais você publicar, mais tráfego você gerará.



Obtenha tráfego através do Social
Trabalho em rede

Como mencionado anteriormente, você deseja visitar e manter uma presença on-line em sites com grandes audiências de tráfego. O Twitter e o Facebook têm um público enorme, e podem ser altamente segmentados quando você souber como configurar um perfil que atraia apenas os dados demográficos que você procura. No entanto, você ainda deve aprender os meandros de cada site e procurar configurá-los para que você possa literalmente atualizar suas postagens enquanto dorme.

TWITTER

O Twitter é chamado de site de "microblog", porque as postagens consistem em atualizações de 140 caracteres, chamadas tweets. Obviamente, não demora muito para criar um tweet, mas é preciso ter habilidade para fazê-lo bem. Apenas twittar não vai gerar tráfego de volta para o seu site se você não tiver seguidores. É por isso que é importante criar um perfil atraente e magnético e procurar ativamente seguidores. Você pode fazer isso apenas saindo e seguindo outras pessoas no seu nicho de mercado. Muitos seguirão de volta por pura cortesia. Mesmo se você tiver apenas alguns seguidores, ainda poderá ganhar uma exposição massiva se o seu tweet for escolhido por alguém da sua audiência e retuitado (reeditado) também para o público dela. Se isso continuar indo de uma pessoa para outra, seu tweet poderá se tornar viral e atingir milhões, mesmo que seu grupo de seguidores seja bem pequeno. Isto é
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sempre melhor, no entanto, conseguir o maior número possível de seguidores no seu nicho de destino para aumentar a exposição.

O Twitter apresenta algumas dinâmicas interessantes, pois é aceitável postar links para suas próprias ofertas, enquanto outros sites podem considerá-los como spam. Eles também permitem que você twite muito mais vezes por dia do que outros sites permitem que você publique. É realmente bom saber para que você possa automatizar os tweets usando serviços como o SocialOomph para agendar tweets em diferentes horários do dia, mesmo que sejam o mesmo texto.

FACEBOOK

O Facebook também permite que você faça uma atualização de status com links, mas se você postar com tanta frequência quanto no Twitter, provavelmente perderá amigos. Reduza os tons comerciais do Facebook e considere a compra de links por meio de anúncios sociais para um marketing mais direcionado, a fim de trazer tráfego altamente direcionado de volta ao seu site. A chave para todos esses sites é participar e não apenas postar. Você deseja dar o máximo que conseguir e votar “curtindo” nos links e comentários de diferentes pessoas, para que eles façam o mesmo pelo seu. Quando eles fazem isso, mais pessoas verão seu conteúdo do que apenas seu círculo imediato de amigos devido a um recurso de compartilhamento no Facebook.



Outros sites de alto tráfego para minerar

As redes sociais não são os únicos lugares em que você pode adicionar backlinks e comentários para que as pessoas retornem ao seu próprio site. Existem muitos outros lugares por toda a Web e todos têm seus prós e contras. Vamos dar uma olhada em alguns outros lugares para nos concentrar em postar backlinks no seu site.

BLOGS POPULARES DE NICHE

Se você não sabe quais blogs de alto tráfego existem no seu nicho, dê uma olhada no Technorati.com. Eles listam todas as maneiras de blog por aí e podem lhe dar uma idéia de sua popularidade. Tudo o que você precisa fazer é localizar alguns dentro do seu nicho de mercado e sair para visitá-los online. Leia algumas de suas postagens e, em seguida, poste um comentário. Muitos blogs permitem que você publique um link em seu próprio site, se você estiver participando e contribuindo para a conversa. Se você é autopromotor, seu link não será publicado e você poderá ser banido desse público também como spammer.

GRUPOS DE DISCUSSÃO ONLINE
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Existem grupos no Yahoo e também no Google. Até o Facebook apoia grupos que se reúnem para discutir um tópico específico de interesse de seus participantes. Quando você tem várias pessoas procurando informações no seu nicho de mercado, ele o torna o local perfeito para ir, estabelecer uma presença on-line e tornar-se o especialista lá. Mais pessoas o seguirão de volta, principalmente se você puder postar seus backlinks como parte de uma linha de assinatura automática que é adicionada a cada postagem que você responder dentro desse grupo.

DIRETÓRIOS DO ARTIGO

Os diretórios do artigo atraem muitas pessoas diferentes que podem não estar em outros sites da Web. Eles também são altamente indexados pelos mecanismos de pesquisa. É muito fácil publicar alguns artigos dentro do seu nicho nesses diretórios do artigo e usar a caixa do recurso para configurar links para suas atividades online em outros lugares. Contanto que você esteja seguindo os termos de serviço com relação aos seus links, poderá usá-los para ajudar a promover diferentes áreas na Web em que está fazendo negócios. Talvez você não consiga colocar um link diretamente em uma página de vendas de produtos, pois alguns sites não permitem isso, mas certamente você pode direcionar o tráfego para uma página do seu site mais informativa e com links para o seu site. produtos. Use palavras-chave em seus artigos para tornar esses mecanismos de pesquisa amigáveis ​​e amigáveis,



Pagando pelo tráfego

Por fim, queremos discutir a possibilidade de pagar pelo tráfego. As estratégias anteriores discutidas são conhecidas como formas "orgânicas" de gerar tráfego; no entanto, você pode escolher uma maneira mais direta e simplesmente pagar para atrair tráfego. Não recomendamos que você pague pelo tráfego em si, pois isso não será segmentado e pode literalmente matar sua posição no Google. Em vez disso, procure usar plataformas de publicidade para pagar outras pessoas para criar fluxos de tráfego de volta ao seu site, pagando pela criação eficaz de backlinks e pela exposição da publicidade sem realmente pagar pelos acessos ao seu site. Isso é feito através da criação de campanhas publicitárias, programas afiliados ou incentivos de referência.

CAMPANHAS PUBLICITÁRIAS


Já falamos sobre anúncios sociais do Facebook que podem ser usados ​​para gerar tráfego de volta para o seu site. As campanhas do Google AdWords são um formato de pagamento por clique que oferece boa exposição com base nas palavras-chave selecionadas e você define seu preço em muitos casos. Outros mecanismos de pesquisa também
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têm suas próprias plataformas de publicidade que podem ser configuradas para criar uma campanha na qual você compra tráfego para seus produtos e serviços on-line.

PROGRAMAS AFILIADOS

Os programas de afiliados incluem o Google AdSense, onde os editores são pagos para anunciar as ofertas nas campanhas do Google AdWords. No entanto, existem outras redes que oferecem programas afiliados para outros tipos de marketing que pagam em uma estrutura de comissão pela venda de um produto ou por uma ação executada que gera um lead de vendas em alguns casos. Veja como configurar seu próprio programa de afiliados para gerar tráfego de volta para o seu site em qualquer número de redes afiliadas, incluindo Commission Junction (CJ.com) ou ClickBank.com. Pode ser muito caro ingressar como comerciante, mas vale a pena gerar vendas e tráfego de volta ao seu site.

INCENTIVOS REFERENCIAIS

Se você é a única pessoa que cria links para seu site, vai demorar muito mais do que se você conseguir convencer outras pessoas a começar a fazer isso por você. Uma maneira de fazer isso é através de incentivos de referência. Se alguém souber que, se ele / ela indicar alguém para o seu site, a indicação se inscrever, e essa pessoa ganhar US $ 10,00 com facilidade, ficará mais motivado a fazer isso por você. Você deseja limitar os pagamentos a clientes que não apenas se inscrevem, mas que também realizam alguma atividade de marketing que ajuda a cobrir o custo do incentivo de referência. Alguns lugares oferecem incentivos de referência para pessoas que encaminham um cliente que se inscreve em um plano e permanece nele por um período determinado. Alguns são de várias camadas, onde você recebe uma comissão de suas referências e de suas referências também se as pessoas compram algo. Existem várias maneiras de estabelecer incentivos de referência eficazes para que você tenha um exército inteiro de pessoas dispostas a publicar e postar backlinks para você. O bom é que você não os paga, a menos que eles devolvam os negócios à sua porta.
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